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Objetivos

En la actualidad la gestion comercial inmobiliaria dentro del area profesional de compraventa, necesitan personal con las
capacidades adecuadas para llevar a cabo de manera exitosa la captacion y prospeccion inmobiliaria, profundizando en
aspectos como las técnicas de captacion e intermediacion inmobiliaria.

Contenidos
Técnicas de Captacion e Intermediacion Inmobiliaria
UNIDAD DIDACTICA 1. MERCADO INMOBILIARIO Y DISTRIBUCION INMOBILIARIA

El sector inmobiliario
Caracteristicas del mercado inmobiliario
La agencia inmobiliaria

e

Posicionamiento y estrategia de la agencia inmobiliaria en el mercado local
UNIDAD DIDACTICA 2. TECNICAS DE PROSPECCION Y LOCALIZACION DE IMUEBLES

La funcién de prospeccion del mercado inmobiliario
Rutas de prospeccion

Técnicas de localizacion de inmuebles

Calificacidn de los prospectos
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UNIDAD DIDACTICA 3. TECNICAS DE CAPTACION INMOBILIARIA

Técnicas de aproximacion de los prospectos

Técnicas personales en la captacion de encargos de intermediacion
La entrevista de captacion

Argumentario de captacion y tratamiento de las objeciones

Otros recursos para la captacion

Documentacion para la captacion

Elfinal de la captacion

Uso de los datos obtenidos en la captacidn
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UNIDAD DIDACTICA 4. TECNICAS DE INTERMEDIACION Y NEGOCIACION

1. Tipos de encargos de intermediacién inmobiliaria

2. Negociacion de los términos del encargo de mediacién inmobiliaria
3. Acuerdos de captacion en exclusiva

4. Elcontrato en exclusiva

UNIDAD DIDACTICA 5. SISTEMAS DE GESTION COMERCIAL INMOBILIARIA

Caracteristicas de los sistemas de Gestion Inmobiliaria
Sistemas de organizacion y archivo de la informacion captada
El trabo en red inmobiliaria
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Otras iniciativas emergentes en la gestion comercial inmobiliaria

Las técnicas de captacion e intermediacion inmobiliaria juegan un papel fundamental en el sector de bienes inmobiliarios,
siendo esenciales para el éxito tanto de agentes inmobiliarios como de clientes. Estas técnicas se refieren al conjunto de
estrategias y habilidades utilizadas para atraer y gestionar tanto a compradores como vendedores de propiedades, facilitando
asi el proceso de transaccién inmobiliaria.

En primer lugar, la captacion inmobiliaria implica la identificacion y atraccion de potenciales clientes interesados en comprar,
vender o alquilar una propiedad. Esto puede lograrse mediante una variedad de métodos, como publicidad en linea, marketing
directo, redes sociales, referencias de clientes anteriores y colaboraciones con otros profesionales del sector. Una captacién
efectiva es crucial para mantener un flujo constante de clientes y asegurar el éxito a largo plazo en el negocio inmobiliario.
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Si te gusto este curso también te puede gustar Venta personal inmobiliaria
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