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PROFESIONALIDAD

Mas informacion

CURSO DE ESPECIALIZACION

ORGANIZACION DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL DE ACCIONES PROMOCIONALES

Objetivos

Este Curso ORGANIZACION DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL DE ACCIONES PROMOCIONALES. COMMO75PO le ofrece una
formacion especializada en la materia dentro de la Familia Profesional de Artes graficas. Con este CURSO COMMO75PO
ORGANIZACION DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL DE ACCIONES PROMOCIONALES el alumno serd capaz de desenvolverse
dentro del Sector y organizar el punto de venta, asi como como determinar las acciones de promocién y merchandising
necesarias para la estimacion de la rentabilidad y su control.

Contenidos
UNIDAD DIDACTICA 1. ESTRUCTURAY DISENO DEL PUNTO DE VENTA

. Organizacion de la Superficie Comercial

. - Normativa y trdmites administrativos en la apertura e implantacién

. - Medios fisicos y humanos para dinamizar el punto de venta

. - Técnicas de merchandising

. - Pasillos y secciones del punto de venta

. - Comportamiento del cliente en el punto de venta. Determinantes del comportamiento del consumidor. Condicionantes
externos del comportamiento del consumidor

. - Zonas calientes y zonas frias
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8. - Normativa aplicable al disefio de espacios comerciales
9. - Contenidos practicos: disefio de espacios comerciales teniendo en cuenta la normativa estudiada y el comportamiento
de los consumidores
10. Colocacidn, Exposicidn y Reposicion de los Productos en la Zona de Venta
11. - Estructura del surtido
12. - Caracterizacion del surtido
13. - Objetivos, criterios de clasificacion y tipos de surtido
14. - Métodos de determinacion del surtido
15. - Caracteristicas técnicas, comerciales y psicoldgicas de los productos
16. - Eleccion de referencias
17. - Umbral de supresion de referencias
18. - Disposicion del mobiliario
19. - Definicion y funciones del lineal
20. - Zonasy niveles del lineal
21. - Sistemas de reparto del lineal
22. - Sistemas de reposicion del lineal
23. -Tipos de exposiciones del lineal
24. - Tiempos de exposicion
25. - Los facings. Reglas de implantacion
26. - Lineal minimoy 6ptimo
27. - Normativa vigente
28. - Contenidos practicos: estructuracion de diferentes puntos de ventas atendiendo a la disposicidn de los productos para
atraer la atencion de la clientela
29. Realizacion de Publicidad en el Lugar de Venta
30. - Lapublicidad en el lugar de venta
31. - Formas publicitarias especificas de la publicidad en el lugar de venta (PLV)
32. - Carteleria en el punto de venta
33. - Tipos de elementos de publicidad
34. - Normativa de Prevencidn de Riesgos Laborales y Seguridad
35. - Contenidos practicos: analisis de las técnicas publicitarias mas utilizadas en los puntos de venta
36. Realizacion de Escaparates y Cuidado de Elementos Exteriores
37. - Principios basicos sobre el escaparate comercial
38. - Analisis y disefio del escaparate comercial
39. - Organizacion del montaje del escaparate comercial
40. - Contenidos practicos: disefio del montaje de escaparates en el punto venta aplicando las técnicas estudiadas

UNIDAD DIDACTICA 2. COMUNICACION COMERCIAL, ACCIONES DE PROMOCION Y MERCHANDISING

. Determinacion de Acciones Promocionales

. - La comunicacion comercial

. - Actividades de promocidon segln el publico objetivo

. - Normativa de seguridad e higiene

. - Contenidos practicos: disefio de acciones de promocidn de los productos segtin el publico al que van dirigidas
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. Aplicacion de Métodos de Control de Acciones de Merchandising
. - Rentabilidad e instrumentos de control en el establecimiento

. - Criterios de control de las acciones promocionales

. -Indices y ratios econdmico financieros

10. - Analisis de resultados

11. - Aplicacién de medidas correctoras

12. - Contenidos practicos
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El curso de organizacion del Punto de Venta y Control de Acciones Promocionales es un programa educativo disefiado para
proporcionar a los participantes los conocimientos y habilidades necesarios para organizar y gestionar eficazmente el punto de
venta, asi como para planificar y controlar acciones los conocimientos en el entorno minorista . Durante el curso, los alumnos
aprenderan sobre las estrategias y técnicas clave para optimizar la distribucién del espacio en el punto de venta, mejorar la
presentacion visual de los productos, gestionar inventarios y garantizar una experiencia de compra satisfactoria para los clientes.

El curso abordara temas como la importancia del merchandising, la planificacion estratégica de productos, la sefializacion en el
punto de venta, la gestion de categorias, la implementacion de promociones y descuentos, entre otros. Los participantes
también aprenden a utilizar las herramientas y métodos para influir en el impacto de las acciones promocionales en el punto de
operaciény evaluar su eficacia.

Ademas, se proporcionara orientacién sobre como planificar y ejecutar camparias promoviendo exitosas en el punto de venta,
utilizando técnicas innovadoras y adaptadas a las necesidades del mercado. Los participantes también recibiran informacion
utilizando tecnologia digital y sistemas de informacién para aumentar el punto de vista y aumentar la efectividad de las acciones
promocionales.

Al finalizar el curso, los alumnos estan preparados para organizar eficientemente el punto de venta, controlar las acciones
promocionales con finalizacion y maximizar la rentabilidad del menor negocio. {No hay oportunidad de convertirte y convertirte
en un experto en la organizacién del Punto de Venta y Control de Acciones Promocionales con este completo curso online!

Tal vez te interese este curso: MARKETING ESTRATEGICO EN LA EMPRESA

0 quiza este otro: Marketing cultural

Siguenos en: Instagram
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