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CURSO DE ESPECIALIZACION

Objetivos

e Realizar una gestion de la empresa enfocada a los mercados internacionales, con especial incidencia en la direccidn
estratégica.

e Analizar las principales variables econémicas del entorno que pueden influir en la decision de internacionalizar las
actividades de una empresa.

e Conocer las principales barreras y riesgos que entrafia el comercio internacional.

e Disefiar un plan de marketing que permita la internacionalizacion de la empresa, a partir de la constatacion de sus puntos
fuertesy débiles.

* Seleccionar correctamente los mercados objetivos, mediante técnicas de investigacion adecuadas.

¢ Conocer todos los elementos necesarios para realizar contratos internacionales con las mayores garantias.

e Conocer los diferentes tipos de transporte que se puede usar en el comercio internacional.

e Saber que riesgos entrafian las operaciones con divisas y como evitarlos.

e Averiguar como conseguir financiacion para las operaciones internacionales.

¢ Conocer cuales son los principales medios de cobro y pago internacionales.

Contenidos

UD1. Gestion empresarial para la internalizacion. Analisis del entorno econémico.

1.1. Gestidn empresarial para la internacionalizacion.
1.2. Analisis del entorno econémico.

UD2. Marketing Internacional.

2.1. Introduccidn.

2.2. El plan de marketing internacional.

2.3. Formas de acceso a los mercados internacionales.
2.4. Marketing mix internacional.
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UD3. Contratacion y negociacion internacional.

3.1. Introduccién.
3.2. La contratacidn internacional.
3.3. La negociacion internacional.

UD4. Incoterms y codigo aduanero.

4.1. Introduccion.
4.2. INCOTERMS.
4.3. Aduanas, codigos y regimenes aduaneros.

UDS5. Transporte Internacional.

5.1. Introduccidn.
5.2. Transporte internacional Financiacién internacional.

UD6. Mercado de divisas y medios de cobros y pagos.

6.1. Introduccion.

6.2. Riesgo de cambio.

6.3. Financiacion de operaciones internacionales.
6.4. Medios de cobro y pago internacionales.

UD7. Documentos y herramientas en el Comercio Internacional. Ayudas a la exportacion.

7.1. Introduccién.
7.2. Documentos importantes en el comercio internacional.
7.3. Instituciones de ayuda e interés para la exportacion.

formacionevolution.es

Telefonoy whatsapp +34 630 06 65 14

Pagina: 2 COMERCIO Y MARKETING, Marketing, Publicidad y

Comunicacién


https://formacion.cursosbonificadosevolution.es/categoria-curso/comercio-y-marketing
https://formacion.cursosbonificadosevolution.es/categoria-curso/comercio-y-marketing/marketing-publicidad-y-comunicacion
https://formacion.cursosbonificadosevolution.es/categoria-curso/comercio-y-marketing/marketing-publicidad-y-comunicacion

