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PROMOCION EN EL PUNTO DE VENTA
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INFORMACION DEL CURSO

Horas 40
Acreditado por Universidad NO

Créditos ECTS 0

CURSO TEMATICO

Objetivos

e Definir acciones promocionales segln los objetivos comerciales, incremento de ventas o rentabilidad de espacios
comerciales.

Contenidos

1. Comunicacion comercial.

2. Planificacion de actividades promocionales segun el publico objetivo.
3. La promocion del fabricante y del establecimiento.

4. Formas de promocidn dirigidas al consumidor.

5. Seleccién de acciones.

6. Animacion de puntos calientes y frios en el establecimiento comercial.

7. Utilizacion de aplicaciones informaticas de gestion de proyectos/tareas
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