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INFORMACION DEL CURSO

Horas 80

Créditos ECTS 0

CONTENIDO ADAPTADO A CERTIFICADO DE
PROFESIONALIDAD

Mas informacion

CURSO DE ESPECIALIZACION

Negociacion y Contratacion Internacional

Objetivos

En el ambito del mundo del Comercio y Marketing es necesario conocer los diferentes campos en la negociacion y compraventa
internacional, dentro del drea profesional del Marketing y las Relaciones Publicas. Asi con el siguiente curso se pretende aportar
los conocimientos necesarios para la negociacion y contratacion internacional.

Contenidos
UNIDAD DIDACTICA 1. NEGOCIACION DE OPERACIONES DE COMERCIO INTERNACIONAL

Preparacion de la negociacion internacional
Desarrollo de la negociacion internacional
Técnicas de la negociacion internacional
Consolidacion de la negociacion internacional
Estilos de negociacion comercial
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UNIDAD DIDACTICA 2. TECNICAS DE COMUNICACION Y RELACIONES COMERCIALES INTERNACIONALES

1. Los procesos de comunicacion y las relaciones comerciales
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Tipos de comunicacién
Actitudes y técnicas en la comunicacidn

La comunicacion oral en las relaciones comerciales internacionales
La comunicacidn escrita en el comercio internacional

Relaciones publicas en el comercio internacional.

Internet como instrumento de comunicacion

© N kWD

UNIDAD DIDACTICA 3. EL CONTRATO DE COMPRAVENTA INTERNACIONAL

1. Regulacién de la compraventa internacional
2. Reglas de la Camara de Comercio Internacional de Paris
3. Elcontrato de compraventa internacional

UNIDAD DIDACTICA 4. LOS CONTRATOS DE INTERMEDIACION COMERCIAL

Intermediacion comercial internacional

Contrato de agencia

Contrato de distribucion

Seleccion de agentes y/o distribuidores en el exterior
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distribuidores y proveedores.

La informacion telefénica y presencial. Transmision y recepcion de mensajes.
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Métodos de motivacion, perfeccionamiento y temporalizacion de la red de ventas internacional: agentes comerciales,

UNIDAD DIDACTICA 5. OTRAS MODALIDADES CONTRACTUALES EN EL COMERCIO INTERNACIONAL

1. Contrato de transferencia tecnoldgica
2. Contrato de Joint Venture
3. Contrato de franquicia

UNIDAD DIDACTICA 6. EL ARBITRAJE COMERCIAL INTERNACIONAL

1. Vias de prevenciony resolucion de conflictos derivados del contrato
2. Principales organismos arbitrales
3. Elprocedimiento arbitral internacional

Tal vez te pueda interesar este curso: Protocolo Internacional

o tal vez este otro: TECNICAS DE NEGOCIACION
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